Fundraising
w organizacjach
spotecznych

32%

organizacji podejmuje

dziatania fundraisingowe
w ciggu roku

W 2020 roku mniej organizacji podjeto dziatania fundraisingowe w porow-
naniu do pomiaru sprzed trzech lat. Mogto to by¢ zwigzane zaréwno

z czasowym zawieszeniem dziatan bedgcym konsekwencja obostrzen
wprowadzonych w pandemii, jak i brakiem wiary, ze w kryzysowym roku
pandemicznym uda sie pozyskac srodki od darczyncow indywidualnych
czy biznesowych.

Fundraising czesciej prowadza:

- fundacje

- organizacje o rocznych budzetach min. 100 tys. zt

- organizacje dziatajace na skale ogolnopolska lub miedzynarodowa
- organizacje mtodsze stazem, tzn. krotszym niz 5 lat

- organizacje posiadajace staty zespét pracowniczy.

Najpopularniejsze formy w

dziatan fundraisingowych

Osobiste kontakty z kluczowymi darczyncami indywidualnymi
w celu pozyskiwania znacznych srodkéw

I 22%

Pozyskiwanie pieniedzy od firm

T 16%
Wysytka e-maili z prosbg o wsparcie
/] 12%

Zbieranie darowizn przez strone internetowg organizacji
lub profil w portalu spotecznosciowym

L1 1%

Rozmowa telefoniczna z prosha o wsparcie

L] 10%

Wysytka adresowanych, personalizowanych listéw tradycyjnych
z prosba o wsparcie

= 9%

0% 100%

PObierZ raport' Materiat przygotowano na podstawie
Klon/Jawor

raportdw badan Stowarzyszenia Klon/Jawor

kondija.ngO.pl. “Kondycja organizacji pozarzadowych”.

Materiat sfinansowano ze $srodkéw Narodowego Instytutu Wolnosci - Centrum Rozwoju Spoteczenstwa
Obywatelskiego w ramach Rzadowego Programu Rozwoju Organizacji Obywatelskich na lata 2018 - 2030 PROO.
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