PROGRAM DWUDNIOWEGO SZKOLENIA Z PODSTAW FUNDRAISINGU

Dzien 1: PODSTAWY | NARZEDZIA FUNDRAISINGU

1. Fundraising w organizacji — inwestycje w filantropig, na ktdre sta¢ kazdego.

2. Zdobywanie funduszy - jak rozpocza¢ pierwsze kroki w strone systemu dajgcego staty doptyw
funduszy?

3. Specyfika zawodu fundraisera — kto sie nadaje do tej pracy i jak jg zorganizowac? Jak wykorzystac
zapat wolontariuszy, gdy nie sta¢ nas na pracownikdéw etatowych?

4. Misja i wizja organizacji — jak zamienic¢ je w fundamenty stabilnosci finansowej?

5. Cwiczenie: test spinacza — jak pokona¢ opér przed proszeniem?

6. Komunikacja z darczyncami indywidualnymi — co decyduje o sukcesie préosb?

7. Jak zamieni¢ obca osobe w darczynce?

8. Jak wizerunek przektada sie na pienigdze?

9. Zdrowe finanse organizacji — jak dywersyfikowac, stabilizowac i powiekszac budzet z roku na rok.
10. Skuteczny fundraiser — warunki powodzenia.

11. Arsenat metod fundraisingowych i przyktady ich zastosowania.

12. Kodeks etyczny fundraisera — jak uczciwie zarzadzac finansami.

13. Pytania, podsumowanie.

Dzien 2: KAMPANIE FUNDRAISINGOWE | WARSZTAT KOMUNIKACII Z DARCZYNCAMI

1. Kampania fundraisingowa — od pomystu do pieniedzy.

2. Narzedzia wspomagajace prowadzenie kampanii.

3. Kim sg sponsorzy i czego oczekujg — jak uniknac¢ présb skazanych na niepowodzenie i dziatac
skutecznie?

4. Zanim zaczniesz prosi¢ — przygotowania do sktadania ofert.

5. Portale spotecznosciowe i biznesowe jako zrodto wiedzy o sponsorach.

6. Co powinna zawierac¢ oferta wspdtpracy?

7. Miniwarsztat 1: jak umowic sie na spotkanie — rozmowa telefoniczna.

8. Miniwarsztat 2: idziemy po pienigdze! - rozmowa w gabinecie.

9. Pytania i odpowiedzi.
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