5 wskazowek
dla proszacych o darowizny

czyli o dobrym fundraisingu Twojej organizacji
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ANIA lubi sport i ekologie. Szuka stowarzyszenia, ktéremu jednorazowo lub regularnie
przekaze darowizne. TOMEK chce da¢ darowizng fundacji (np. co miesiac)

pomagajacej osobom starszym.

Kie

Jak grzekonac ich, ze warto da¢ daromzns
y proszenie o darowizny (fundraising) jest skuteczne?

1.

Fundraising = budowanie relacji miedzy darczyrica a organizacjq
to zdobywanie przyjaciét organizacji,
tworzenie spotecznosci wokot jej misji i tego co robi

2.

Zaplanuj, szukaj darczyncow w internecie

- wyznacz cele, osobe odpowiedzialng

->pro$ o darowizny w internecie - zamies¢ przyjazny formularz

na stronie www organizagcji (to skuteczniejsze niz sam numer konta na stronie)

3.

Dobrze uszyta prosha o pomoc

- przedstawia problem, rozwigzanie i zmiane, jaka zajdzie dzieki pomocy Ani,
Tomka

->jest emocjonalna, wiarygodna, przekonujaca

b,

Dbaj o relacje z darczyricami

—>traktu; Anig, Tomka personalnle

->pro$, ale tez dzigkuj, wyraz wdzigcznos¢

->badz w kontakcie - raportuj postepy (np. ile juz zebraliscie, co zrobiliscie)
- przypomnij o mozliwosci odliczenia podatkowego

5.

Badz cierpliwa/-y

- fundraising to nie sprint po duza kwote zebrang od razu - to bieg
dtugodystansowy - powolny proces siania i zbierania plonow

-> jesli bedziecie wiarygodni, Ania i Tomek zostang z Twoja organizacja dtuzej

wiecej o fundraisingu:

poradnik.ngo.pl

narzedzia do fundraisingu: zrodto: Portal ngo.pl jest prowadzony i rozwijany dzieki wsparciu
Polsko-Amerykanskiej Fundacji Wolnosci
wplacam.ngo.pl ngo.pl

POLSKO-AMERYKANSKA
Funpacja WorLno$cr



